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随着智能手机的普及和各类 App 的不断涌现，每个 App 都需要新用户来维持活力和市场地

位，因此拉新行业形成了企业、工作室与参与者的三方共赢格局。加上国家 “十四五” 规划推动

数字经济发展，为 App 拉新市场提供了良好的政策环境，这使得 App 拉新成为持续刚需。

1.市场背景
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2.推广方式

充场工作室 线下地推 线上网推
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3.充场操作指南

挑选充场工作室 自测试单

确定选品
检查网络电源等

硬件

兼职人员招募确定做单日期

充场物料准备匹配做单人数
专职带单员

审核确认现场做单

交
付
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员
完
成
交
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4.地推操作指南

启动 拦截 做单 送礼品

审核

• 启动需选择场地 ，如商超、社区

• 场地选好后根据人流选择产品

• 拦截时需根据礼品定位人群

• 做单时可提供单页、流程等资料

• 做单完成需要审核后再上传 可根据礼品价值增加做发完礼品后可引导进群 ，后续网推

注意：

1. 寻找热门产品时需要事先询问是否做过；

2. 预备几类产品 ，一旦做过可进行转移做
单
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5.网推操作指南

进 群 引 导 话 术 
确 定 做 单 时 间
做 单 人 数 核 实
做 单 资 源 发 放
收 单 审 核 结 算

原始群（自有）

抽佣＋代理分佣
拉 新 资 源 下 放
做 单 资 源 审 核
合 格 资 源 结 算

下级群（代理裂变）

文档：做单人员统计表、做单详情信息表、审核成果结算表

工具：微信/QQ、腾讯文档、转账/收单银行卡
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合作方式 价格 所享权益

代理贴牌

1.
2.
3.
4.
5.
6.  
7.
8.
9

6980元

.
10. 根据总部要求进行合规运营，每季度完成两千单奖励1000元，四千单奖励2000

拥有独立自主的APP前后台，可独立定制APP名称与 logo
全国范围内自主招商权，提供独立后台及其管理权限，享有产品自主定价权
每月总部不定量提供兼职数名
总部提供当地人力公司、劳务公司资源
以总部品牌名义进行招商，可得40%合作返佣
对接专属售后团队，全程扶持，可在线上进行一对一系统教学
可在总部进行系统学习（根据自身因素决定，与第6条二选一）
直推业务权限
每天提供拉新资源，并且不定期更新，所有产品当日结算

元
（以此类推无上限）且6个月不回本，全额退款

11. 公司提供技术以及售后扶持，包含推广话术与牌匾定制

1.
2.
3.  
4.  
5.  
6.  
7.
8.  
9

12980元

.  
 

 

自主品

10. 公众号,所需域名和服务器全程协助办理
11. 根据总部要求进行合规运营，6个月不回本，全额退款
12. 独 立 部 署 OEM自己品牌
13.

拥有独立自主的APP前后台，可独立定制APP名称与 logo
全国范围内自主招商权，提供独立后台及其管理权限，享有产品自主定价权
以总部品牌名义进行招商，可得40%合作返佣
总部提供当地人力公司、劳务公司资源
每月总部不定量提供兼职数名
对接专属售后团队，全程扶持，可在线上进行一对一系统教学
可在总部进行系统学习（根据自身因素决定，与第6条二选一）
公司提供技术以及售后扶持，包含推广话术与牌匾定制
提供全部拉新资源，均可自行上下架

总部提供招商运营教学

牌

6.项目合作明细
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7.充场收益简析

文档：做单人员统计表、做单详情信息表、审核成果结算表

工具：微信/QQ、腾讯文档、转账/收单银行卡

举例说明：每天5名兼职人员为例， 一名兼职 员每完成35单任务， 创造平均纯收益 600-
800元，去除场地水电等开销500 元， 利润为3500元 ， 一般情况下一天可招5-10人做单。

• 去除成本每日收益 ：5 X 8 0 0 - 500 = 3500 元 
• 去除成本每月收益 ： 3500 元 X 20天 = 70000 元
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8.地推收益简析

文档：做单人员统计表、做单详情信息表、审核成果结算表

工具：微信/QQ、腾讯文档、转账/收单银行卡

举例说明：京东app ，公司给合作商价格为30元/单， 合作商以25元/单 ，下放给10个推广
员 ，差价是每单5元 ，每个推广员以最少每天20单计算 。

• 去除成本每日收益 ：5元×10人×20单=1000元 
• 去除成本每月收益 ：1000元×20天=20000元 
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9.项目落地准备

目标任务分类

序号 项目 数量 单价 备注

1 一次   服务费 性  6980元

2 手机        / 自备一个

3 电脑 一台      /         自备

4 服务器 一  500/年个

5 一广告展架 个 赠送

6
张贴物料

（文化墙、海报、兼职须知）
一套

前期合计总投

赠送

入

前
期
物

7480元

料

市面上一个真正的投入少、产值高、风险低的项目！
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感谢观
电话/微信 19189658154

看

极
客
拉
新
工
作
室


